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Verbindliche Anmeldung zum Seminar:

"Rhetorik für Handwerker - Erfolgreich reden und präsentieren"

am Mittwoch, 26. Oktober 2016 in der Zeit von 9-17 Uhr

Sascha Amend
Zimmerei Meidhof

Das sagen unsere begeisterten Kunden:

„Für mich ist das Seminar ‘Rhetorik-Erfolgreich reden & „Für mich ist das Seminar ‘Rhetorik-Erfolgreich reden & 
präsentieren’ empfehlenswert, weil man durch die 
Analysierung des eigenen Vortrags seine Stärken erkennt 
und seine Schwächen abstellt. Vor allem lernt man, wie 
man durch einfache Umformulierung freundlicher klingt. 
Herrn Ciesinski kann ich weiterempfehlen, weil er 
souverän auf alle eingeht und sich nicht fest an ein Skript 
gefesselt fühlt - Orientierte Schulung.”gefesselt fühlt - Orientierte Schulung.”

„Für mich ist das Seminar ‘Rhetorik - Erfolgreich reden & 
präsentieren’ empfehlenswert, weil man sehr viel 
mitnehmen kann, um freie Reden und 
Problembesprechungen sensibel und kundenorientiert zu 
lösen. Mit den Tipps und Praxiseinlagen, die Schritt für 
Schritt besprochen werden, kann man eigene 
Problemstellen gezielt er-fassen und behandeln. Auch 
Ängste vor Reden oder Problemgesprächen werden Ängste vor Reden oder Problemgesprächen werden 
einem genommen.”

Jannik Armbrecht - angehender Meister der Zimmerer

Aaron Wilhelmi
Günter Wilhelmi GmbH

„Für mich ist das Seminar ‚Rhetorik – Erfolgreich reden & 
präsentieren‘ empfehlenswert, weil man erst durch das 
Filmen mit der Kamera und das gemeinsame Besprechen 
der Vorträge erkennen kann, wie man auftritt und wo die 
eigenen Fehler liegen. Zudem wird ganz individuell auf 
die Wünsche eingegangen. Keiner sollte an der 
Teilnahmegebühr sparen!”

“Herrn Ciesinski kann ich weiterempfehlen, weil er ganz “Herrn Ciesinski kann ich weiterempfehlen, weil er ganz 
individuell auf jeden Wunsch eingeht. Des Weiteren sorgt 
er für eine lockere und offene Atmosphäre.“

Heiko T. Ciesinski
Der Experte für Schriftverkehr

Referent: Heiko T. Ciesinski – Der Unternehmer-Coach

Fachbuchautor & Herausgeber des Marketing-Podcast mit
über 71.000 Abonnenten. Die Presse nennt ihn "Guru der For-
mulierkunst". Er ist Experte für Kommunikation und Dozent an
vielen Kreishandwerkerschaften sowie beim Zentralverband
des Deutschen Handwerks.

Rhetorik für Handwerker     Erfolgreich reden und präsentieren
Kennen Sie die Situationen, in denen Sie eine Rede halten sollten und alles
gemacht hätten, nur um sich vor dieser Situation zu drücken?
Reden ist aber das A und O im Beruf auch für
Handwerker. Denken Sie nur an eine Ansprache an
Ihre Mitarbeiter, eine Unternehmenspräsentation bei
einem Netzwerktreffen, einen einem Netzwerktreffen, einen Vortrag auf einer 
Handwerkermesse oder eine Jubiläums- oder 
Geburtstagsrede.

Sie erfahren:
•  wie Sie künftig mit Ihrer Rede-Angst umgehen 
•  wie Sie sicher & souverän auftreten
•  die 5 größten Fehler in einer Rede
•  wie Sie •  wie Sie Sympathie & Akzeptanz aufbauen  
•  wie Sie Ihre Zuhörer gewinnen
•  7 Tipps, wie Sie ihre persönliche Ausdrucksfähigkeit steigern
•  den ungewöhnlichen Gesprächseinstieg, der in Erinnerung bleibt
•  3 Möglichkeiten Spannung aufzubauen
•  die sichere & professionelle Reaktion auf Zwischenfragen
•  wie Sie eine packende Kurz-Vorstellung erstellen

Ihr Nutzen:Ihr Nutzen:
Sie gewinnen Sicherheit in der freien Rede und Ihre Ausdrucks-
fähigkeit – verbal und nonverbal – erhöht sich spürbar. Sie wissen,
wie Sie eine ansprechende und mitreißende Rede aufbauen,
erstellen und durchführen. Und Sie sind ganz spontan in der Lage
ohne Vorbereitung eine Kurzrede von 2-5 Minuten zu halten –
überzeugend und begeisternd. Und dies wirkt sich auch positiv
auf Ihre Verkaufsgespräche aus.auf Ihre Verkaufsgespräche aus.

 


